


DECIDE COMO EMPRESARIO



DECIDE COMO EMPRESARIO
El momento en que dejas de sobrevivir… y empiezas a construir



"¿Tú tienes un negocio… o tienes 
un problema que te paga a 
ratos?"

"Hoy no vine a motivarte… vine a preguntarte algo incómodo."

La verdad incómoda

"Emprendedor no es el que vende… empresario es el que decide."

La pregunta clave

¿Cuántos han trabajado duro… y aún así no ven resultados claros?

La conclusión

"No es falta de esfuerzo… es falta de decisiones correctas."



El 90% no fracasa por falta de dinero
Fracasan por tomar decisiones como sobrevivientes.

Compra sin calcular

Gasta sin saber si el negocio lo soporta.

Vende barato por miedo

El miedo dicta el precio, no los números.

No lleva cuentas

Sin registros, no hay claridad ni control.

Mezcla plata del negocio con la casa

El negocio y el hogar se confunden en uno.

"El problema no es lo que haces… es desde dónde decides."



¿Decides como comerciante… o como empresario?
Respóndete esto con honestidad. La diferencia no está en el tamaño del negocio, sino en la mentalidad con la que decides.

Comerciante

Reacciona ante los problemas

Improvisa sin plan

Sobrevive día a día

Empresario

Planea con anticipación

Calcula antes de actuar

Decide pensando en crecer

"Si todo en tu negocio depende de cómo te levantes ese día… no tienes empresa… tienes estrés con nombre bonito."



DECISIÓN #1

Decisiones de Dinero
"El empresario sabe exactamente cuánto entra, cuánto sale y cuánto gana."

3
Números clave

Ingresos, egresos y ganancia real. Los tres 

que todo empresario debe conocer.

0
Excusas válidas

No hay excusa para no saber cuánto gana 

tu negocio cada mes.

100%
Claridad necesaria

Si no sabes cuánto ganas… no tienes 

negocio, tienes ilusión.



DECISIÓN #2

Decisiones de Cliente

"No todo cliente sirve."

El que regatea

Siempre quiere pagar menos de lo 

que vale tu trabajo.

El que no vuelve

Compra una vez y desaparece. No 

construye relación.

El que no valora

No aprecia la calidad ni el esfuerzo detrás de tu producto.

"El empresario no persigue clientes… construye clientes correctos."



DECISIÓN #3

Decisiones de Orden
"El negocio desordenado nunca crece."

1

Sin precios claros

Cuando el precio cambia según el 

humor del día, el cliente pierde 

confianza.

2

Sin control

No saber qué entra y qué sale es la 

puerta abierta a las pérdidas.

3

Todo depende del dueño

Si el negocio solo funciona cuando tú estás, no tienes empresa, tienes un trabajo sin 

jefe.

"Donde hay desorden… hay pérdida escondida."



Hoy tienes dos caminos
La decisión es tuya. Pero recuerda: nadie cambia solo con ganas… cambia con 

procesos.

Camino 1: Seguir igual

Cansado de trabajar sin ver 

resultados

Confundido sin dirección clara

Sobreviviendo día a día

Camino 2: Decidir como 
empresario

Ordenarte con procesos claros

Aprender a tomar mejores 

decisiones

Cambiar hábitos que frenan tu 

crecimiento



Este proceso es diferente

"Este proceso que estás iniciando no es una capacitación más… es la diferencia 

entre seguir luchando solo… o aprender a construir de verdad."

Antes

Tu negocio es una carga que pesa 

cada día más.

El momento de decisión

El día que decides como empresario, 

todo cambia.

Después

Tu negocio se convierte en una oportunidad real.



Repitan conmigo

"Yo no soy un 
sobreviviente…

soy un 
empresario en 
construcción."

Este es el primer paso. La decisión ya fue tomada. Ahora es momento de construir.
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